Produkte faszinierend und uberzeugend verkaufen konnen

Themen
interner
Referent

v

oder ???

Gebietsverkaufsl.
Produktmanager

Fachliche Argumentation

zu Produkt XXX T
v

Produkt XXX

Corporate Design <

und Produktphilosophie

A

v

Nutzenargumentation:
Der Kéder muf® dem Fisch

schmecken, nicht dem Angler

is

Rahmen und
egleitmoderatio

5

v

Fragen und Antworten
Forumsdiskussion

tt

A

Themen

\Ger\aldWagner

Faszination XXX::

Mogliche

Trainings

den Kunden mit Fragen
zu seinem ,Baby* fuhren

A >

>

Lal den Kunden kaufen:

Farbe und Design:
Stilsicher beraten und den
Kundenwunsch annehmen

visionieren, planen und

A

kritisieren (100%-Kauf)

A >

>

Verkaufsservice:

Nutzenargumentation:
den personlichen Nutzen
gekonnt formulieren

eine geniale Verkaufshilfe

A

professionell eingesetzt

A— P>

>

Verkaufsabschluld (Preis):

In einem Atemzug (1 Tag):
Beratung, Aufmal,
VVerkaufsabschlul} sofort

das selbst kreierte ,Baby*
wird selten verstolien

A

A

v

vorbereitende

Interne Referenten:

ariante Zukunftsinvestition: Gebietsverkaufsleiter werden
von uns in einer TrainTheTrainer-Weiterbildung (4 x 3 Tage) so fit gemacht,
dal sie die Trainings mit Mitarbeitern/Partnern selbst durchfihren konnen

Mit Fragen verkaufen...
Kundennutzenargument.

v

Interne Referenten:

halten

Fachvortrage faszinierend
gestalten und emotional
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